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Definisi Perusahaan Pembiayaan

• Perusahaan Pembiayaan Konvensional

Perusahaan Pembiayaan adalah lembaga keuangan non bank yang melakukan pembiayaan barang dan jasa,
baik yang bersifat produktif (investasi usaha atau modal kerja) maupun konsumtif.

• Perusahaan Pembiayaan Syariah

Perusahaan Pembiayaan Syariah adalah lembaga keuangan non bank yang melakukan pembiayaan barang
dan jasa, baik yang bersifat produktif maupun konsumtif berdasarkan prinsip syariah.

Contoh:
Konsumen yang ingin membeli kendaraan bermotor dapat memilih pembiayaan secara konvensional
dengan skema pembelian secara angsuran atau memilih pembiayaan syariah dengan akad murabahah
(jual beli).
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Manfaat dan Risiko

• Manfaat :

a. Persyaratannya relatif lebih mudah dibanding kredit perbankan

b. Konsumen dapat memperoleh barang dan jasa yang dibutuhkan dalam waktu
yang relatif cepat dan memanfaatkannya untuk kesejahteraan yang lebih baik

c. Angsuran yang lebih terjangkau dibandingkan PUJK lain
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Manfaat dan Risiko
• Risiko :

a. Konsumen yang menunggak pembayaran angsuran akan dikenakan sanksi
atau denda keterlambatan (ta’widh dan ta’zir dalam pembiayaan Syariah).

b. Jika sampai batas waktu yang diperjanjikan, konsumen tetap tidak mampu
membayar angsuran, maka barang yang dibiayai harus dikembalikan kepada
perusahaan pembiayaan.

c. Konsumen yang melakukan pelunasan dipercepat akan dikenakan biaya.
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Produk dan Fitur Perusahaan Pembiayaan
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Hak dan Kewajiban Konsumen Perusahaan 
Pembiayaan
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Cara Memperoleh Produk Pembiayaan

Identifikasi Jenis 
Pembiayaan yang 

Sesuai:

Pilih jenis pembiayaan 
yang paling sesuai 

dengan kebutuhan dan 
situasi bisnis Anda.

Ajukan Aplikasi Pembiayaan: 

Ajukan aplikasi pembiayaan
sesuai dengan persyaratan

penyedia. Isi  formulir aplikasi
dan lampirkan dokumen

keuangan yang diperlukan. 
Pastikan untuk memberikan

informasi yang akurat dan
jujur sehubungan dengan kondisi

keuangan.

Tinjau dan Diskusikan
Tawaran

Setelah mengajukan aplikasi, 
penyedia pembiayaan akan

meninjau aplikasi dengan cara
melakukan wawancara atau

meminta klarifikasi
tambahan. Jika disetujui, 

konsumen akan menerima
tawaran pembiayaan, 

termasuk jumlah, suku bunga, 
dan syarat-syarat lainnya.

Pertimbangkan dan Evaluasi 
Tawaran

Pertimbangkan tawaran dengan 
cermat dan pastikan pahami 
semua syarat dan biaya yang 

terkait. 

Penandatanganan Perjanjian
mencakup penandatanganan 

perjanjian, pengiriman dokumen 
tambahan, dan pemberian 
jaminan atau jaminan yang 

diperlukan.

Pemanfaatan Dana 

Setelah pembiayaan disetujui dan 
dana diterima, gunakan dana 

sesuai dengan kebutuhan. Kelola 
dana dengan bijak sesuai dengan 

rencana.

Pantau dan Bayar Kembali

Pantau keuangan secara berkala 
dan pastikan untuk memenuhi 
kewajiban pembayaran sesuai 

dengan syarat pembiayaan yang 
telah disepakati. Jaga hubungan 

yang baik dengan penyedia 
pembiayaan Anda.
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Biaya-biaya dalam Produk Pembiayaan

1. Biaya survei (jika ada);

2. Biaya asuransi (jika ada);

3. Biaya penjaminan (jika ada);

4. Biaya pembebanan agunan (jika ada) ;

5. Biaya provisi (jika ada);

6. Biaya notaris (jika ada) ;

7. Biaya lain (jika ada).
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Pajak dalam Produk Pembiayaan

Tidak ada pengenaan pajak atas debitur yang memanfaatkan jasa
pembiayaan, kecuali untuk jenis skema pembiayaan Operating Lease dimana
Lessee sebagai penyewa dikenakan PPn sebesar 11% sesuai ketentuan.
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Terimakasih

PT Beta Inti Multifinance

GoWork Senayan City unit 1519, Panin Tower, 15th Floor,  Senayan City, 

Jl. Asia Afrika Lot 19, Jakarta Pusat 10270

Telp.: 0822 1017 4969

E-mail Address : bim_finance@betainti.com

Website : www.betainti.com
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